Учебный центр МИЭЛЬ-Недвижимость

Неоднократно подтверждено, что тот, кто владеет специальностью риэлтора, всегда востребован на рынке труда и имеет не только достойный заработок, но и возможность изменить свою жизнь к лучшему, пользуясь знаниями в области техники продаж, юриспруденции и человеческой психологии. 

Сегодня в нашей стране не существует высших учебных заведений, в которых можно было бы приобрести столь необходимую и всегда, пока человечество нуждается в крыше над головой, актуальную профессию, называемую "Специалист по операциям с недвижимостью".

Компания "МИЭЛЬ - Недвижимость", осознавая важность профессионального обучения и в течение всего периода деятельности уделяя вопросам квалификации сотрудников повышенное внимание, создала в августе 1998 года Учебный центр, который обобщил многолетнюю практику и значительный теоретический опыт ее лучших юристов, руководителей и специалистов. На основе этих знаний и навыков путем их систематизации и многократных проверок полноты и актуальности были сформированы оптимальные программы обучения, применяемые в настоящее время.

Пользуясь вполне заслуженной славой одного из лучших операторов рынка недвижимости, для которого наряду с профессионализмом важны честность, порядочность и ориентированность на потребности клиентов, используя в своей работе передовые технологии, доказавшие высокую эффективность, компания "МИЭЛЬ" открыта для желающих присоединиться к нашему дружному коллективу и овладеть специальностью риэлтора. Добро пожаловать в Учебный центр!

Программа обучения включает в себя несколько этапов, первым из которых является "обучение для начинающих" (школа "МИЭЛЬ"), позволяющее слушателям овладеть базовыми знаниями, необходимыми в их будущей работе. Курс первого этапа построен так, чтобы каждый учащийся мог "войти в профессию" постепенно, шаг за шагом постигая ее специфику. Теоретический материал лекций сочетается с тренинговой подготовкой, что дает возможность научиться применять полученные знания, пропуская их через призму собственного мировосприятия и формируя свой индивидуальный стиль, так необходимый каждому профессионалу.

Опытный и высокообразованный преподавательский состав, мастерство сотрудников Учебного центра, атмосфера дружеской поддержки - все это является залогом успеха в постижении непростой, но интересной профессии риэлтора.

Дальнейшее повышение квалификации сотрудников компании осуществляется в рамках программ общефирменного обучения, состоящих из лекций и тренингов, направленных на углубленное изучение технологических и правовых аспектов деятельности. При этом в основе всех учебных курсов лежат неизменные принципы доступности материала и его близости к практике, что обеспечивает высокую эффективность обучения. Поэтому наши сотрудники приобретают новые знания охотно и с интересом, а экзамены, сдаваемые ими при переходе на следующую профессиональную ступень, воспринимаются не как наказание, а как еще один способ проверить себя. 

Учебный центр "МИЭЛЬ" проводит обучение первого этапа по двум направлениям:
· Специалист в области Вторичного рынка жилья;
· Специалист по элитной Загородной недвижимости.
Продолжительность каждого курса составляет 2,5 недели.
Обучение проходит с 18 до 21 часа ежедневно, кроме субботы и воскресенья, исключение составляет двухдневный тренинг, проходящий с 10-00 до 18-00.

Занятия проводятся в специально оборудованных аудиториях и подкреплены методическими материалами.

Курс завершается экзаменом, состоящим из письменного теста и собеседования с руководителями компании, приглашающими на работу.

Успешное завершение обучения подтверждается соответствующим Сертификатом компании "МИЭЛЬ - Недвижимость". 

Стоимость обучения - 1650 рублей.

Для того чтобы приступить к обучению, необходимо пройти конкурсный отбор, записавшись на собеседование по телефону 777-33-03. 

Контактная информация:
Телефон: 777-33-03
Кайер Юлия Владимировна – руководитель Учебного центра 

Колычева Юлия Анатольевна – менеджер УЦ по направлению «вторичный рынок» 

Гришина Татьяна Юрьевна – менеджер УЦ по направлению «загородная недвижимость» 

Шорина Алла Яковлевна – менеджер УЦ по статистике и дистанционному обучению 

Давыдова Галина Ивановна – помощник руководителя УЦ

Учебно-тематический план обучения по курсу: ''Специалист по недвижимости''

	№
п/п
	Название раздела, темы
	Форма занятий
	Кол-во акад.часов

	1

	Ситуация на рынке недвижимости. Сегменты рынка. Типы квартир. Цены.

	Лекция

	4


	2

	Правое регулирование риэлторской деятельности. Установление, изменение и прекращение прав собственности на объекты недвижимости. Понятие сделки. Виды сделок с недвижимостью.

	Лекция

	4


	3

	Документы, необходимые для подготовки и проведения сделки отчуждения объекта недвижимости. Типы правоустанавливающих документов. Документы из БТИ, РЭУ, прочие документы.

	Лекция

	4


	4

	Типы сделок с жилыми помещениями. Система договоров, заключаемых с клиентами. 

	Лекция

	4


	5

	Технология проведения сделки. Юридическое оформление и государственная регистрация сделок с недвижимостью. Схема банковских расчетов.

	Лекция

	4


	6

	Альтернативные сделки. Обмены с доплатой. Расселение коммунальных квартир. Порядок и условия продажи свободных комнат в коммунальных квартирах. Продажа муниципального жилья. Договор обмена.

	Лекция

	4


	7

	Имущественные права несовершеннолетних детей. Органы опеки и попечительства. 

	Лекция

	2


	8

	Регистрация по месту пребывания и месту жительства. Технология снятия и постановки на регистрационный учет.

	Лекция

	2


	9

	Общая собственность. Собственность супругов.

	Лекция

	1


	10

	Основы наследственного права. Наследование по закону и по завещанию.

	Лекция

	2


	11

	Налогообложение в недвижимости.

	Лекция

	1


	12

	Психологические основы риэлторской деятельности.

	Лекция

	4


	13

	Консультации к экзамену

	Семинар

	4


	14

	Продажи в риэлторском бизнесе

	Тренинг

	16


	Итого:

	56



	


	Учебно-тематический план обучения по курсу: ''Специалист по элитной загородной недвижимости''

№
п/п

Название раздела, темы

Форма занятий

Кол-во акад. час.

1.

Введение в специальность. Обзор рынка загородной недвижимости.

Лекция

4

2.

Введение в юридические основы риэлторской деятельности.

Лекция

4

3.

Документальное оформление сделок с недвижимостью.

Лекция

4

4.

Рынок загородной недвижимости - обзор по секторам.

Лекция

8

5.

Основы строительства загородной недвижимости.

Лекция

4

6.

Технология работы по проведению сделки.

Лекция

4

7.

Технология работы агента в офисе и на выезде.

Лекция

4

8.

Психологические основы риэлторской деятельности.

Лекция

4

9.

Консультации к экзамену.

Семинар

4

10.

Продажи в риэлторском бизнесе.

Тренинг

16

Итого:

56




