Аналитический отчет по платным рекламным кампаниям и общему размещению:
1. 7-я. Тут у нас скидка 30%
1. Размещение статей

Переходы с них идут, но как способ рекламы – очень дорогостояще, т.к. это иммиджевое мероприятие, но не направленное на прямой приток клиентов. Платно давать пока не вижу смысла

2. Справочник http://ratings.7ya.ru/edu/ на этот год есть возможность размещения за 20 тыс. на год. Бонусно нам могут дать 5 новостей в течение года в их соц. сетях это 
ФБ 7500 пользователей

ВК 82 000 пользователей
Иммиджево важно, но стоимость 1 перехода достаточно высокая около 200 руб. за 1 переход. При этом невозможно отследить тех, кто просто позвонил по указанным телефонам на сайте 

3. Баннер.

Давали баннер в сентябре и в январе. По результатам переходов, январский баннер дал в 2,5 раза больше переходов. За счет того, что все активно рекламируются в сентябре, у родителей все пестрит. На НГ я считаю, что при предоставлении хорошего бонуса есть смысл дать рекламу. 
- Количество переходов во вне сезон выше

- У нас на этот период запланировано 1 пробник бесплатно

- Мы напомним о себе, иммиджево компаниям такого масштаба как мы все-равно надо святиться в на крупных интернет ресурсах

2. 

